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Groupe Minoteries se redresse
malgre la hausse du prix du blé

Le seul meunier suisse coté a vu son bénéfice net progresser de 10,2% en 2007.

AGNES PEDRERO
A LAUSANNE

Le salut est en marche. Deux ans
apres avoir entamé sa restructu-
ration, le leader de I'industrie
meunieére en Suisse, avec 24% des
parts de marché, voitenfin ses ré-
sultats passer au vert, De quoi ré-
jouir son directeur, Marc Miiller,
en poste depuis 2005.Enunan, le
bénéfice net aaugmenté de 10,2%
a 5,6 millions de francs, malgré le
renchérissement du blé et une
certaine stagnation de la de-
mande. L’exercice positif pour
Groupe Minoteries a été marqué
parune croissance de 2% des ven-
tes en volumes. De son co6té, le
chiffre d’affaires a cependant flé-
chi de 1,6% a 121 millions de
francs suite ala cessionde lavente
de la société PA Pitisserie Artisa-
nale, qui réalisait un chiffre d’af
faires de 4,5 millions.

De son c6té, I'unité d’aliments
pour animaux {Biomill) - qui re-
présente 10% des affaires - conti-
nue de souffrir des effets de sa ré-
organisation, avec un repli de 6%
deses ventes. «Malgré ce mauvais
résultat, nous ne voulons pas
nous en séparer, réfute Marc Miil-
ler. Au contraire, nous voulonsen
faire une roue de secours au cas
ol notre cceur de métier venait
a défaillir»

Le blé tendre reste

le pilier de la croissance

La profitabilité a peine retrouvée,
le directeur du groupe vaudois
n’entend pas pourautant se repo-
ser sur ses lauriers. La prudence
reste de mise pour les résultats
2008. Le principal souci étant le
renchérissement du blé - qui
compte pour plus de 75% des frais
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de la société. Cette hausse des
coltsa, d’ailleurs, poussé Groupe
Minoteries a relever ses tarifs de
8% en moyenne en 2007. «Il faut
renforcer notre compétitivité, no-
tamment face aux concurrents
européens», répete Marc Miiller.

Un impératif d’autant plus impor-
tant que les négociations agrico-
les avec I'Union européenne de-
vraient aboutir dans les
prochaines années. La Suisse ne
pouvant importer, pourl'instant,
que 70.000 tonnes de blé euro-
péen par an.

L.es cours européens
rattrapent les prix suisses

Or, enl'étatactuel du marché, les
meuniers helvétiques ne pour-
raient pas faire face a leurs homo-
logues étrangers: les prix du blé
indigéne restant supérieurs a
ceux pratiqués dans les pays voi-
sins, malgréla flambée des cours
mondiaux {voir le graphique ci-
contre). En 2007, il a augmenté€ de
13 & 16 francs en Suisse, pour at-
teindre 70a 75 francs par quintal,
tandis qu’en Europe il a presque
doublé. Du coup, I'écartentre les
prix suisses et européens s’est ré-
duit. De quoi réjouir Marc Miiller:
«C’est la meilleure chose qui
puisse nous arriver. Cela rend nos
produits plus attractifs.»
En attendant une ouverture des
marchés, le CEO finalise le pro-
gramme de remise en forme de
Groupe Minoteries. Au menu: ré-
duction des colits et rachats d’en-
treprises. Si le premier point
avance, le rachat deson concurrent
Meyerhans Hotz-quiaune partde
marchéde 10% —s’éternise. Le mon-
tant de I’opération aurait di étre
annoncé fin 2007, maisles négocia-

tions n’ont pasencore abouti. Une
solution pourraitsurgird’iciunou
deux mois, avanceMarc Miiller, qui
prévoit une absorption de Meyer-
hans Hotz a travers une augmen-
tation du capital de Groupe Mino-
teries dont I'entreprise
thurgovienne détiendrait une part.
Ce rachat devrait permettre d’ac-
croitre les synergies entre lesdeux
sociétés, qui devront toutefois ra-
tionnaliser leur systeme de produc
tion. GroupeMinoteries disposant
dedeuxunitésde production, tan-
dis que Meyerhans Hotzen compte
quatre, toutes en Suisse alémani-
que. Beaucoup trop, aux yeux de
MarcMuiller, qui a passé trente ans
chez Groupe Minoteries. Ce dernier
seditravi d'un éventuel rapproche-
ment, mais il a surtout les yeux ri-
vés sur la prochaine récolte. Celle
de 2007 ayant été assez mauvaise
du fait dela chaleur en avril et des
pluies tombées juste avantla mois-
son. Verdict: cet été.

[a.pedrerc@agefi.com]
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LA HAUSSE DES COURS A OBLIGE LE MEUNIER VAUDOIS
A RELEVER SES PRIX DE 8% EN MOYENNE EN 2007

Prix du bté

== Marché a terme de Chicago
(CBOT)

- Marché a terme de Paris
{MATIF)
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Prés de 60% des clients de Minoteries sont dans Uindustrie agroalimentaire

[Nestlé, Unilever et Migros).
Source: Groupe Minoteries



